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Wer wir sind
PROJECT FLOORS ist ein führendes Unternehmen im Bereich hochwertiger Designbodenbeläge. Mit innovativen Produkten und  
individuellen Lösungen unterstützen wir Architekten, Planer und Bauunternehmen in der Realisierung anspruchsvoller Projekte. 

Zur Verstärkung unseres Vertriebsteams suchen wir eine kommunikationsstarke Persönlichkeit für die B2B-Terminierung und  
Lead-Akquisition im Architektur- und Projektgeschäft.

Deine Aufgaben
•	 Aktive Neukundenakquise per Telefon in den Bereichen Architektur und Bauprojekte
•	 Identifikation und Ansprache von Entscheidungsträgern in potenziellen Unternehmen
•	 Vorstellung unserer hochwertigen Designbodenlösungen und Dienstleistungen
•	 Aufbau und Pflege langfristiger Kundenbeziehungen
•	 Dokumentation der Gespräche und Pflege unseres CRM-Systems (Salesforce.com)
•	 Terminvereinbarung für unseren Außendienst bzw. Key Account Manager
•	 Marktanalysen zur Identifikation neuer Geschäftspotenziale
•	 Enge Zusammenarbeit mit dem Vertriebsteam zur Umsetzung strategischer Ziele

Dein Profil
•	 Erfahrung in der Telefonakquise oder im Vertrieb, idealerweise im Architektur-/Bausektor
•	 Starke kommunikative Fähigkeiten und Begeisterung für den telefonischen Kundenkontakt
•	 Eigenmotivation und eine strukturierte, zielorientierte Arbeitsweise
•	 Sicherer Umgang mit MS Office und CRM-Systemen (z. B. Salesforce.com)
•	 Interesse an Architektur, Bauprojekten und Designbodenbelägen
•	 Teamgeist, aber auch die Fähigkeit, eigenständig zu arbeiten
•	 Sehr gute Deutschkenntnisse in Wort und Schrift

Was wir bieten
•	 Offenes, wertschätzendes Umfeld: Kein Call-Center-Flair, sondern ein motiviertes und  

freundliches Team
•	 Ein dynamisches, wachsendes Unternehmen mit flachen Hierarchien
•	 Hohe Eigenverantwortung und Gestaltungsspielraum für deine Ideen
•	 Attraktive Vergütung 
•	 Flexible Arbeitszeiten und Home-Office-Optionen
•	 Individuelle Weiterbildungs- und Entwicklungsmöglichkeiten

Jetzt bewerben! 
Du bist kommunikationsstark, hast Freude an der Telefonakquise und möchtest unser Vertriebsteam unterstützen? Dann freuen wir uns auf 
deine Bewerbung! Sende deine Unterlagen (Lebenslauf & Motivationsschreiben) per E-Mail an personalabteilung@project-floors.com.

Kommunikationstalent für Telefonakquise (m/w/d)  
im Architektur- und Projektgeschäft

Standort: Home Office oder Büro in Frechen
Beschäftigungsart: Vollzeit/Teilzeit


