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Project Floors
Erweiterungskollektionen 
machen Trends sichtbar

LVT-Spezialist Project Floors setzte im Retailers Park 
zwei Neuheiten in Szene, die Ende 2025 auf den Markt 
gekommen waren. Mit Tile Trends präsentierten 
Ex-port Sales Director Jörg Weyland und 
Außendienst-mitarbeiter Selçuk Güler eine moderne 
Erweiterung der Kollektion #oors@work. Die zwölf 
neuen Dekore ergänzen das bestehende Sortiment 
der Steinoptiken mit aktuellen Farben, Formaten und 
Ober#ächen. Die Designs reichen dabei von elegant 
dezent bis hin zum au!älligen Industrial Look. Die 
Erweiterung verfügt zudem über den SHI-
Produktpass des Sentinel Hol-ding Instituts.

Das zweite Highlight am Stand der Frechener war 
Mellow Woods – ebenfalls eine Erweiterungskol-
lektion. Diese bietet zehn ruhige Holzdekore in vier 
verschiedenen Verlegemöglichkeiten. Zur Auswahl 
stehen große Planken zur Verklebung im Format 
1.500 x 228 mm oder kleine Elemente in den 
Abmes-sungen 610 x 152 mm und 457 x 102 mm. 
Letztere ermöglichen mit ihrem Fischgrät- oder 
Chevron-schnitt eine Musterverlegung für eine 
besondere 

| Bodenbeläge |

Export Sales Director 
Jörg Weyland (rechts) 
und Außendienstmit-
arbeiter Selçuk Güler 
zeigten die Muster der 
Erweiterungskollektio-
nen von Project Floors: 
Tile Trends und Mellow 
Woods.
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Bodengestaltung. Soll der Belag rückbaubar sein, so 
stehen die Dekore auch als schwimmend zu verle-
gende F-SPC-Variante im Format 1.219 x 183 mm zur 
Verfügung. „Die Kollektion überzeugt mit einer sehr 
ruhigen Ausstrahlung in der Fläche – mit wenig Ästen. 
Der Trend geht hin zu ruhigen Optiken“, erklärte Jörg 
Weyland. Auf der Messe BAU 2027 will Project Floors 
dann den Relaunch seiner beiden Hauptkollektionen 
#oors@home und #oors@work vorstellen.

Dem Export Sales Director ge"el es, dass die Sonder-
#äche Retailers Park dieses Mal recht organisch in die 
übrigen Ausstellungs#ächen eingebettet war – und er 
dort viele gute Gespräche führen konnte. Für das Ex-
portgeschäft sei die Domotex eine sehr wichtige Mes-
se: „Hier ist vieles gebündelt. Der persönliche Kontakt 
zu unseren Kunden ist immer wertvoll. Geschäfte wer-
den von Menschen gemacht“, betonte Weyland.

Repac
Im Großhandel behauptet

Trotz der schwierigen Baukonjunktur blicken die Ver-
antwortlichen von Repac Montagetechnik aus Gehr-
den bei Hannover auf ein erfolgreiches Geschäftsjahr 
2025 zurück. Der Anbieter von Leisten und Pro"len 
sowie Designbelägen konnte den Wegfall eines Top-
3-Kunden infolge der Schlau-Insolvenz überraschend 
schnell kompensieren. Laut Geschäftsführer Rüdiger 
Timm gelang es Neuzugang Christian Ciesla, der erst 
im Juni 2025 bei Repac als Key-Account-Manager für 
die D/A/CH-Region gestartet war, bereits im August 
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